关于进一步加快
农村物流业发展提案的回复

丁智萍委员：
[bookmark: _GoBack]您提出的“关于经一部加快农村物流业发展提案”收悉，经我们认真阅读，认为建议合理。现就“关于进一步加快农村物流业发展提案”方面问题，回复如下：
1、 农村电商物流业工作成效
（一）农村电商发展迅速
随着我市电子商务的快速发展，电子商务在一、二、三产及各个领域的应用不断深入，总量规模持续扩大。各旗县区已建成7个多功能、多业态的电子商务产业园区，推动电子商务企业和个体“集聚化、抱团式”发展。截止今年5月，全市电子商务企业数1380家，直接就业人员1.76万人，电商园区的基础设施日趋完善，服务体系功能齐全，为农村电商发展奠定了良好的基础。据我市电子商务大数据分析，2021年1-5月，巴彦淖尔网络零售额15.14亿元,同比增长8.74%,在全区占比6.55%,位列全区第6位。农村网络零售额实现1.65亿元，同比增长10.79%。
（二）电子商务示范效应凸显。近年来，我市全力推进电子商务示范创建工作，五原县、乌拉特前旗和乌拉特中旗先后获得“全国电子商务进农村综合示范县”项目，杭锦后旗获得“自治区级电子商务进农村综合示范县”项目，共获得国家和自治区财政补贴资金6500万元。我市6个参评范围的旗县，已有4个旗县申报成功。在国家和自治区电子商务进农村综合示范县（旗）项目的带动引领下，电子商务进农村牧区工作取得积极成效。
（三）物流配送体系布局合理。支持完善县乡村三级物流配送体系，大力发展共同配送，整合邮政、供销、商贸、快递、交通等物流资源，在日用消费品、农资下乡基础上搭载电商快递，逐步推动商贸物流统仓共配，提升物流效率，降低物流成本。鼓励有条件地区合理规划，在区域节点建设仓储物流配送中心，发展智慧物流。一是对原有1550个网点进行了甄别鉴定和改造提升，实现了652个行政村（包括部分农场）电商服务网点全覆盖，逐步建立了工业品下乡和农产品进城的双向流通渠道。二是引入快递云仓，降低快递费用，提升农产品竞争力。乌拉特前旗电子商务物流园区引进韵达云仓和圆通云仓后，快递费由6块钱降至2.5元大大降低了农产品网上卖价，增加了市场竞争力。三是发展乡村货的，打通农村最后一公里，提高网销比例。2021年五原县各类蜜瓜、甜瓜、香瓜等网上销售4200万元，网销比例达到82.3％，助推当地特色农畜产品，远销全国各地。
（四）直播带货新业态迅速崛起。顺应网络化、数字化、智能化趋势，直播带货打造电商新亮点。围绕提升电商产业园区功能，推动7个旗县区电商产业园全部建成专业网络直播带货基地，建成约8000平米的直播基地。农村的田间地头也成为天然直播间，眼见为实的促消模式更受消费者青睐。直播带货行业快速发展，年交易额超亿元电商企业1家（圣牧高科），交易额超千万元以上电商企业8家（诺伯豪斯食品、葵先生、草原宏宝、三胖蛋、恒丰、金河套乳业、胖农、草原恒通）；直播带货年销售额超千万元以上直播团队4个（金泽玉业，李娜团队，白淑瑶团队，三胖蛋团队）；鼓励和支持传统企业运用电子商务转型升级促进线上线下融合发展，培育三胖蛋、草原宏宝、恒丰面业、圣牧高科等37个网络畅销品牌和产品。联合各大商家开展电商促消费活动，先后开展了“网上年货节”、“双品网购节”、“全国消费促进月”  等活动，实现交易额311万元。建立健全商贸流通体系建设项目库，推荐了8家企业申报国家供应链一体化建设项目，推动传统商贸流通设施标准化、信息化、智能化升级改造。
（五）农村电商供应链体系更加优化。我市农村电商随着产品、品牌和营销体系的不断成熟，突破了原有的传统销售渠道，呈现“多元化”趋势。依托“天赋河套品牌”建设，打造出更多优质农产品品牌，创新孵化“玉米加农炮、塔尔湖、黄金纬度、胖农瓜子、漠香甜”等互联网畅销品牌。结束了多年来优质农畜产品销售有产品无品牌的历史，有力促进农民增收支付，推动乡村产业振兴。“天赋河套”区域品牌的授权企业产品，做到一品一码，有码可依，有码可查，实现农畜产品“从田间到餐桌”的全程可追溯。
（六）人才培训孵化创业创新。各旗县区依托电商园区的培训基地，针对政府、企业、农民、贫困户等制定了多维度、多种类、多层次的农村电商培训方案。近年来，全市完成电子商务普及培训每年不低于3000人次、专业技能培训不低于500人次，整体培训满意度高于90%。农村电商创业累计孵化150人，累计开设网店达到了120家；吸纳就业的贫困人口累计达到了281人。
二、农村电商物流业存在的问题
（一）电商园区发展模式同质化、缺乏创新。全市电子商务产业园区已经全部覆盖。但是，同质化现象严重，模式创新不足，服务能力有待提高，无法满足入驻企业对行业分析、管理策划、营销推广、高端人才服务等方面的迫切需要。同时多数电商园区依靠财政补贴和项目资金维持，自身缺乏盈利能力，市场化程度不高，可持续问题亟待关注。
（二）农村电商配送网络缺乏持续发展的政策支持。
2015、2016年电子商务进农村综合示范旗县项目已经验收，县乡村三级物流配送体系虽初步完善，但运营成本高，持续发展动力不足，没有国家政策支持，依靠市场运营难以持续发展。
（三）电商企业经济实力弱小。经过几年的发展，我市电子商务规模不断扩大，基础逐步夯实。但是，电子商务的应用仍然集中在中小微企业和个体户，应用模式单一，缺乏创新，经济实力弱，发展后劲不足，缺乏有全市影响力的龙头企业。
三、农村电商物流业发展对策建议
（一）提升电商园区服务水平
支持各电子商务产业园区引进和培育高端服务商，创新园区服务模式，构建完善高效的运营机制和科学的管理体制，全面提高园区运营服务水平，增强园区在全市电子商务发展中的示范带动作用。一是创建特色园区。推动各电商园区根据所处地域、经济结构、产业结构、经济发展程度等实现错位竞争和差异化发展，构建区域特色，形成地方特色产业集群优势，引领带动各旗县区电子商务全面健康发展。二是提升园区服务质量。充分利用电商园区现有基础条件，在满足现有入驻网商发展需求的同时，继续吸引本地区一些有迫切意愿发展壮大的企业和个人。
（二）加强电子商务进农村综合示范项目支持力度
大力构建县乡村三级物流配送网络，积极争取国家、自治区政策资金，完善农村供应链一体化建设。一是利用内贸服务业资金对现有的652个电商服务站点进行升级改造，完善基础设施，提升服务质量。二是由于临河区虽然是市辖区，但是以农业为主的市辖区，请国家、自治区取消市辖区不予参评电子商务综合示范项目的政策。三是磴口县连续申报三年电子商务进农村示范县项目，并且评审名次靠前，但由于名额限制，无法入围。乌拉特后旗属于边境旗县，急需在农村电商方面发展，请求国家和自治区放宽电子商务进农村综合示范县名额。
    （三）助推“天赋河套”区域公用品牌建设
鼓励传统农牧业企业，特别是“天赋河套”公用品牌授权企业创新经营模式，开发适合网络销售的商品，加大网上品牌宣传力度，依托“天赋河套”总部基地和各旗县区电子商务产业园开展网络直播带货基地建设，打造网红经济集聚区，以直播带货，形成“直播+助农”产销对接的新模式，从而进一步助推全市优质农畜产品，特别是“天赋河套”公用品牌产品走向全国。
（四）吸引农村电商人才聚集
一是加强干部培训。将学习电商知识纳入各级党委、政府、机关日常学习培训内容，使各级各部门领导干部认识电商、支持电商、推动电商发展，尽快培养出一批熟悉电商政策、法规、制度知识、具有较高业务素质能力的管理型人才。二是培育本地电商人才。依托电商园区，继续实施全市电子商务万人培训计划，重点培训园区入驻企业和个体、返乡创业人员、网商经纪人、专业大户及农牧业专业合作社、农村牧区电商服务网点负责人等相关人员。
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                           2022年7月8日
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