关于对市五届人大四次会议

第13号建议的答复

尊敬的孙亚红代表：

您提出的《关于培养村党支部书记直播带货“主播”的建议》（2025第13号）收悉，现答复如下：

一、工作开展情况
（一）举办农推官赛事。2023年以来，自治区农牧厅成功开展了两届“内蒙古农推官”选拔大赛，共评选出了140名自治区农推官，其中巴彦淖尔市共有16名选手当选。2024年，我市举办了首届“河套好物农推官”大赛，市农牧局、商务局、贸促会等多部门共同配合，在全市范围内选拔培养了20名农畜产品宣传推广人才，形成合力推介巴彦淖尔优质绿色农畜产品。为更好的打造农推官队伍作用，积极动员农推官参加冬捕节等活动，还开展了“农推官助企行动”，以短视频的方式帮助企业宣传其品牌和产品。在今年举办的民营企业进边疆·内蒙古行--边疆绿色农畜产品销全国推介活动中，我市农推官代表全自治区做宣传推介。

（二）加大媒体宣传力度。由内蒙古广播电视台打造的大型全媒体直播带货节目“内蒙古好物”巴彦淖尔专场举行，来自内蒙古广播电视台的主持人、巴彦淖尔的电商主播网络达人及企业代表等齐聚“内蒙古好物”直播间集中展示巴彦淖尔的特色产品自然景观和人文魅力。直播推出的产品既实惠又优质肉质鲜美的巴彦淖尔羊肉、软糯香甜的玉米、浑身是宝的五原黄柿子、口味醇香的有机牛奶、香脆甘甜的哈密瓜、汁多爽口的早酥梨、“嗑到停不下来”的河套瓜子，每一件好物都是巴彦淖尔递出的闪亮名片，传递着热情与真诚。据播出数据统计，全平台观看量达5000万+。

（三）推广正面典型案例。按照中国国际电子商务中心《关于做好2025年农村电商高质量发展工程有关重点工作的通知》有关要求，推荐临铁村党支部书记王建红等9人申报全国农村电商带头人，以他们助力农产品上行和农民增收的典型案例，形成可复制可推广的经验做法，为乡村振兴提供有力支撑。

（四）加强电商人才培训。一是依托全市电商园区，邀请专业老师团队，采用理论+实操+实习的方式，开展直播电商应用知识和技能培训，截至目前开展培训班9期，培训600人次。二是组织11家电商企业参加全区电商新零售培训班，小红书官方、京东零售大商超等相关负责人提供一站式数字化提升策略。企业携带明星主打产品参与展览展示，以“实地+实操”的方式进行选品对接，深入开展宣传和战略布局。

    （五）组织产销对接活动。一是组织4家优质企业参加第二届中国食品电商博览会（杭州），集中展示我市产业优势与电商发展成果。展会现场，4家企业达成签约意向1.4亿元，2家企业发展意向客户近35户，有效拓展长三角区域市场。二是联合市农牧局等部门共同举办“河套好物”推介系列活动—2025年京喜专场选品推介会，组织12家企业对接京东京喜，拓展社交电商与社区团购平台销售渠道，进一步带动农畜产品营销。
    二、下一步工作计划

(一)培育直播带货典型示范。一是依托电商园区，面向农村支部书记，开设直播平台操作课程，邀请王建红等先进典型人物讲述其带领临铁村党员、村民不断探索实现壮大村集体经济的新路子，以党支部通过领办合作社模式，做强做大田禾园酱菜厂，发展集标准化集酱菜腌制生产、包装、销售于一体的村集体经济项目，广泛发动全村党员群众以现金、种植酱菜原料等多种形式入股参与合作社发展事迹。引导更多村支部书记开展直播带货，带动本村及周边村组农户签订订单，提高农户每亩地收益。二是在今年第三届“内蒙古农推官”暨第二届“河套好物农推官”选拔大赛将积极邀请网红书记参与报名，官方视频号上优先播放网红书记报名参赛视频，优先选送网红书记参加自治区决赛，争取为网红书记加上“新名片”。

（二）争取政府补贴支持。引导村组织创建自营直播账号，加强特色店铺、视频号建设，推荐优质项目申报，支持直播带货，提高特色产品曝光度。

（三）加强电商平台合作。组织农村支部书记与电商平台运营团队对接，了解平台政策和入驻流程，协助符合条件的农产品生产主体快速入驻平台，开展线上销售。搭建电商服务对接平台，定期组织电商平台与农产品生产主体开展供需对接会、洽谈会，促进双方深度合作。
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